GUTH & WOLF

BAND- UND GURTWEBEREIEN

Sales Manager (m/w/d)
Qualitat.
Verantwortu
Teamspirit.

Guth & Wolf entwickelt und produziert hochanspruchsvolle technische Schmaltextilien fir fihrende internationale Kunden aus den
Bereichen Automotive, Luftfahrt sowie Branchen wie der Windenergie, Personenschutz und Sicherheitstechnik. Wir sind einer der
Innovations- und Qualitatsfuhrer auf unserem Spezialgebiet in Europa und beschéftigen mehr als 320 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
an drei Standorten in Deutschland.

Als textilaffine Verkaufer-Persénlichkeit bringen Sie Ihr ausgepragtes Verhandlungsgeschick und Ihr Gespur fir Menschen
und Markte gewinnbringend ein. Sie suchen eine neue Herausforderung mit groRem Gestaltungspotential bei einem
innovativen, erfolgreichen und familiaren Hidden Champion.

BENEFITS, AUF DIE SIE SICH FREUEN KONNEN

Als Teil unseres innovativen, wirtschaftlich gesunden Familienunternehmens

= profitieren Sie von familienfreundlichen Arbeitszeiten, Gleitzeit und der Option zum mobilen Arbeiten (zwei Tage pro Woche)
kénnen Sie auf einen unbefristeten, sicheren Job mit individuellen Weiterbildungen bauen

erhalten Sie eine attraktive Vergutung, freiwillige und tarifliche Sonderzahlungen sowie 30 Tage Urlaub

bieten wir Ihnen eine betriebliche Altersvorsorge und finanzielle Bezuschussung zu vermdgenswirksamen Leistungen
arbeiten Sie zentral im Herzen von Gitersloh mit fuRlaufig zu erreichenden Griinanlagen und der angrenzenden Innenstadt

AUFGABEN, DIE SIE BEGEISTERN

=  Sie pflegen und erweitern systematisch bestehende Kundenbeziehungen, u.a. fiir renommierte Kunden aus den Bereichen
PSA/Industry/Composite

=  Sie erkennen Marktchancen, bauen proaktiv die Vertriebsaktivitdten aus und akquirieren neue Kunden, primar in Europa

= In enger partnerschaftlicher Zusammenarbeit mit anderen Fachabteilungen verantworten Sie das Auftragsmanagement, inkl.
Erarbeitung technischer Anforderungen mit und beim Kunden

=  Sie verhandeln und erstellen Preisangebote bzw. Rahmenvertrage

= lhnen bereitet es Freude, das Unternehmen auf Geschéftsreisen zu Messen, Kunden o. &. zu reprasentieren

QUALIFIKATIONEN UND FAHIGKEITEN, DIE UBERZEUGEN

=  Sie besitzen mehrjahrige Vertriebserfahrung von technischen Textilien, idealerweise im internationalen Umfeld

=  Sie bringen ein gutes technisches Verstandnis und Kenntnisse der textilen Wertschdpfungskette mit

=  Verhandlungssicheres Englisch in Wort und Schrift ist fur Sie selbstverstandlich, weitere Fremdsprachen sind von Vorteil

= Sie haben grof3e Freude daran, das Geschéft weiter auszubauen. Des Weiteren pragt Sie eine analytische und strukturierte
Vorgehensweise, gepaart mit selbsténdiger und transparenter Arbeitsorganisation

= Ein souveranes und sympathisches Auftreten sowie exzellente Kommunikationsfahigkeiten runden Ihr Profil ab

Das klingt nach einer perfekten Stelle fur Sie? Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekréftigen Bewerbungsunterlagen.




