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Kursinformationen

Daten zur Weiterbildung Abschluss

> Dauer der Teilqualifikation: 6 Monate Jede Teilqualifikation schlieBt mit einer

. . internen Prufung (Kompetenzfeststellung)
» Beginn: Beginn nach Absprache
und einem Zertifikat ab.

> Unterrichtszeiten: Mo bis Fr von 8 bis 12115 Uhr
und 13.15 bis 17 Uhr

> GruppengréBe: maximal 12 Teilnehmer/-innen, er Sind ein Zertifizierter
Urlaubszeitraume sind nicht vorgesehen Bildungstréger gemar?, AZAV.
Unsere MaBBnahmen sind
| A \ forderfahig auf Basis der
i ) gesetzlichen Grundlagen.

AZAV
Tragerzulassung
Nach SGB lll und. AZAV

Zielgruppe

Die MaBnahme der Teilqualifizierung richtet sich Zugangsvoraussetzungen

an die folgende Zielgruppe: Sie haben ein groRes verkauferisches Interesse

I und Erfahrungen.
an-/ungelernte Personen ab 18 Jahren, fur die eine

herkdmmliche Ausbildung nicht maglich ist Ihr Arbeitgeber ist interessiert an der Umsetzung

. der BildungsmaBnahme.
Beschaftigte ohne Berufsabschluss oder

Quereinsteiger im Unternehmenskontext Sie verfUugen Uber ausreichende Kenntnisse der

g . ) deutschen Sprache.
Beschaftigte, die wegen Technologie- oder

Strukturwandel von Arbeitslosigkeit bedroht sind Sie haben Erfahrung im Umgang mit einem
PC/Laptop und einem Smartphone.

Forderung

Sind Sie interessiert?
Die Forderung mit einem Bildungsgutschein

(z. B. Agentur fur Arbeit, Jobcenter, Deutsche Wir sind jederzeit gerne fur Sie dal Weitere

Rentenversicherung) ist méglich. Informationen Uber diese Teilqualifizierung und
andere Bildungsangebote erhalten Sie unter:
www.e-learning-plus.de

info@e-learning-plus.de

elLearningPlus ist bekannt aus: +49 731 403 211 64
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FUr begeisterte Mitarbeiter, die bleiben.




TQ 4: Beratung und Verkauf
TQ 2: Service und Kundeninformation
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Inhalte der Weiterbildung

Die funf Teilqualifizierungen entsprechen dem Referenzrahmen fur den geregelten Ausbildungsberuf zum/zur

Verkaufer/in. In der Summe aller funf Teilqualifizierungen werden die Inhalte der Verordnung Uber die

Berufsausbildung und des Rahmenlehrplans vom Beschluss der Kultusministerkonferenz vom 29.01.2016

berlcksichtigt.

TQ 1: Kassiertatigkeit und Warensortiment
TQ 3: Warenbewegung und Preiskalkulation
TQ 5: Warenprasentation und Verkaufsforderung

Uber uns

Die Akademie der digi professionals GmbH ist ein
zertifizierter Bildungstrager. Sie bietet ihren
Teilnehmerinnen und Teilnehmern eine Vielfalt an
beruflicher Forderung zur individuellen Qualifizierung
und Weiterbildung in Voll- oder Teilzeit.

Das Ziel der Akademie der digi professionals GmbH ist
die Qualifikation, Fort- und Weiterbildung von
Menschen im Handwerk, Einzelhandel und im
IT-Bereich. Die Akademie ist nach AZAV zertifiziert
und sichert damit héchste Qualitat in der Umsetzung

ihrer Bildungsangebote.

Unsere Angebote richten sich an Personen, deren
Interesse darin besteht, sich weiterzuqualifizieren und
damit ihre Chancen auf dem Arbeitsmarkt zu

verbessern.

Dabei unterstltzen wir im Speziellen: Zugewanderte,
Gefluchtete und Menschen mit
Migrationshintergrund mit einer optimalen
Orientierung und Vorbereitung fur ihr Berufsleben in
Deutschland und férdern sie auf ihrem Weg dahin,
sich eine mittel- und langfristige Erwerbsperspektive

zu schaffen.

digi professionals GmbH

Unternehmen fur Bildung 89077 Ulm

Magirus-Deutz-Str. 12

IHK-Abschluss

Der Qualifizierungsprozess geht dabei von den
konkreten Lebens- und Erwerbssituationen der
Menschen aus und agiert vor den jeweiligen
biographischen Hintergrinden und den
Lebenserfahrungen. Gleichzeitig werden
O0konomische, soziale und regionale Besonderheiten

berucksichtigt.

Zu jedem Zeitpunkt des Qualifizierungsprozesses
stehen die Teilnehmenden im Mittelpunkt. Die
Kompetenzen der Teilnehmenden, ihre Interessen
und BedUrfnisse sind der Ausgangspunkt fur die
Arbeit. Um das zu gewahrleisten, wird der
strukturierte und methodenbasierte
Qualifikationsprozess mit Hilfe von Kl an jeden

Lernenden angepasst.

+49 731 403 211 64
Mo - Fr: 8 =17 Uhr

info@e-learning-plus.de

www.e-learning-plus.de
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Der Lehrplan der TQ 4

Alle Kapitel und Zeitaufwand (in UE) im Uberblick

Einfuhrung Qualitatmanagement (5]0) Kaufmotive

Querschnittsthemen Betriebliche Kommunikation 60 Fragetechnik

Kundentypologien
Konflikt & Sonderfalle
Gesamt:

Verkaufsgesprache Herstellermarken 60
Beratungsgesprache Handelsmarken (50)
Warenbereiche Trends & Umsatz 60

Die Weiterbildung findet zu 100 % online statt

Die Lerninhalte werden in Threm Unternehmen direkt in der Praxis angewandt

Vormittag Praxis Theorie Verkauf Verkauf AFl’agen &
ntworten
Mittagspause
Selbstl Selbstl pooabe
a . . elbstlern- elbstlern- .
Nach Teely AR phase phase Ubungs-
aufgaben

lhr direkter Ansprechpartner

Weiterbildungsexperte

Magirus-Deutz-Str. 12
89077 Ulm

+49 731 403 211 64
info@e-learning-plus.de

digi professionals GmbH Magirus-Deutz-Str. 12 +49 731 403 211 64 info@e-learning-plus.de
Unternehmen fur Bildung 89077 Ulm Mo - Fr: 8 =17 Uhr www.e-learning-plus.de
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